aicep Portugal Global

Assunto: Como Vender em Franga

“Franga: Um Grande Mercado Cada Vez Mais Perto”

A economia francesa no contexto europeu e, em particular da UE, tem-se revelado uma das que melhor resistiu a
crise internacional. As importagdes francesas tém registado um aumento promissor, trata-se de um grande mercado
de quase 60 milhdes de consumidores, onde se destaca uma classe média/alta com um dos mais elevados poderes
de compra do mundo, o que faz dele um dos mais desejados pelas empresas exportadoras.

A Franca é o 3.° mercado de destino das exportagdes portuguesas (ja desde 2006) e, em 2010, pela primeira vez
em muitas décadas, a balanga comercial com este pais foi favoravel a Portugal, tendo as expedi¢des registado um
acréscimo de 10% face ao ano anterior e tudo indica que esta tendéncia de crescimento se ira manter.
Actualmente, sdo mais de 3.000 as empresas que vendem em Franga — porque ndo a sua? Se ja vende, saiba
como aproveitar melhor este mercado!

Portugal é um tradicional parceiro comercial de Franga e a actual situacdo leva a que sejam varias as empresas
nacionais, designadamente PME que procuram no mercado francés uma alternativa valida e preferencial a
exportacdo para outros mercados, sobretudo comunitarios. Em sectores tradicionais como sejam os téxteis e o
calcado, os materiais de construgdo, € o mobiliario mas, também em sectores de ponta como as energias
renovaveis, o automével ou a industria aeronautica, Frangca constitui um mercado de elevado potencial com
excelentes oportunidades para a oferta nacional, cabendo as nossas empresas transformar muitas destas
oportunidades em negocios concretos!

Aproveite o potencial ainda por explorar deste mercado de referéncia, quer pelo seu nivel de desenvolvimento, pela
exceléncia da sua produgdo, pela sua importancia estratégica no ambito da UE, quer pela solidez econdémica e
financeira que fazem dele um dos mais robustos da Europa. Acresce o facto de ser neste pais que ainda se
realizam muitas das principais feiras de referéncia mundial de varios sectores. Vender em Franga é prestigiante
para qualquer empresa e funciona como um excelente “cartdo de visita”, dada a sofisticagdo e grau de exigéncia
dos seus consumidores, traduzida na aquisicdo de produtos e servicos que combinem um mix de qualidade,
inovagéao, design e prego.

Aumentar as exportacdes de bens e servigos nacionais e o investimento com efeitos multiplicadores ao nivel das
mesmas sao prioridades da AICEP em Franga pelo que, atentos as necessidades concretas dos nossos
clientes, convidamo-lo a participar no “Como Vender em Franga”, especificamente concebido a pensar nos
seus interesses e que tera lugar na AICEP, em Lisboa, a 21 (tarde) e 22 de Novembro (empresas sedeadas
até Leiria) e no Porto, 24 e 25 de Novembro (outras).

Esta acgao visa orientar e responder a questdes concretas colocadas previamente pelas empresas na sua Ficha de
Inscrigao e prestar aconselhamento personalizado sobre Como Vender no mercado Francés, seja numa perspectiva
de primeira abordagem, seja na de qualificar ou desenvolver o seu negécio em Franga. Para o efeito, sdo
organizadas reunides individuais de cerca de 45 minutos com o Director-Coordenador do Centro de
Negécios de Franga, Dr. Anténio Silva. Aproveite esta oportunidade de enriquecer os seus conhecimentos,
esclarecer as suas duvidas e obter o aconselhamento de que precisa para fazer crescer o seu negécio de
uma forma sustentavel e segura!

Com vista a processar eficazmente as questdes que deseja ver esclarecidas, devera remeter-nos a Ficha de
Inscri¢ao, devidamente preenchida, sem falta até final do dia 24 de Outubro (inclusive) de 2011.

O pagamento a efectuar, correspondente a 123€ (100€ + 23€ / IVA) por empresa / acgao, devera ser
concretizado apenas apdés a comunicagcdo pelo respectivo Gestor de Cliente da aceitagao da Ficha de
Inscri¢gao e nos termos que vierem a ser indicados, por forma a garantir a sua participagao.

Em anexo, Ficha de Inscricdo e demais condigdes de participagdo no “Como Vender em Franga”.

Convicto de que esta acgdo sera uma mais-valia para a sua empresa fico ao vosso dispor para quaisquer
esclarecimentos adicionais.
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